7 IDEER FOR PERSONLIGA
POSTNINGAR PA DITT
FORETAGSKONTO

Ar du en foretagsprofil, ett personlig varumarke eller
lite av bada? Om ditt mal ar att 6ka din verksamhets
foljarskara och fanbase kan det vara vart att fundera
over att ta steget till att ha tva konton, om du inte
redan har det. Marker du med dig sjalv att du ofta
faller till att posta familjebilder och manga, manga
semesterbilder pa det konto déar du ocksa visar upp
ditt féretag och vill fa nya kunder med, sa kan det vara
bra att ha ett konto som privatperson och ett som
foretagsprofil, var och for sig.

Da kan dina vanner och din familj folja dig pa det
privata kontot och du kan jobba med att na din
malgrupp och visa ditt foretagarjag pa den andra
profilen.

Och ar din malgrupp trots allt nyfiken pa vem du ar
som privatperson, kan de folja dig pa bada konton!

Det har kan vara ett satt att fa ordning pa téanket och
gora instagrammandet mer meningsfullt for dig och
aven mer effektivt for foretaget och forstas forst och
framst, fokuserat mervarde for dina idealkunder.
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Som foretagare lever du sannolikt i ett hogt tempo, vad
ar dina dagliga vanor som gor att du orkar? Har du en
powersmoothie du bdrjar dagen med? Mediterar du?
Beréatta for oss vad du boostar dig med

Hur preppar du infor ett viktigt kundmaote? Tar en
springrunda? En tupplur? Kor din hisspitch framfor
spegeln? Det vill vi foljare vetal

Boktips! Affarslitteratur eller personlig utveckling, det ar
sadant som ar intressant att dela med sig av. Och vad har
du for lasvanor? Schemalagger du din lasning for att
hinna med? Eller laser du i tunnelbanan/bussen? Lyssnar
du pa bocker i lurarna? Var koper du dina bocker? Tagga
din favoritbokhandel!

(Och laser du inte sa mycket som du vill, sa ar mitt tips att
borja schemalagga det. | bocker finns inte bara allt man
behover veta om ett specifikt amne. Det ar ocksa ett
utmarkt diskussionsamne (natverkande) och nagot du
alltid kan ta till. Att rekommendera bdcker eller artiklar till
andra, ar ocksa ett utmarkt satt att visa intresse och
omtanke med till exempel en branschkollega eller
blivande kund. Uppskattas alltid. Och som sagt, du far
massor att instagramma om!).
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Och néar det géaller husdjuren: Kanske kan du kora en
storysekvens pa en nyhet i din bransch eller nagot bra
tips for dina foljare, medan du ar pa hundpromenaden?
Det gor dessutom din story medryckande och visuellt
tilltalande. Samma sak nar du gosar med katten framfor
Oppna spisen. Du fattar. Vav alltid in ett
foretagarperspektiv!

Milstenar. Givetvis nar du firar en framgang i foretaget!

Att tagga dina favoritvarumarken ar bra nar du har
mojlighet och det ar logiskt att gbra det. Vilka produkter
underlattar i din féretagarvardag och vilka ar dina
livsstilsfavoriter? Att tagga andra betyder att man far fler
dgon pa sina inlagg och sin profi.

Ett exempel kan vara:

Anta att du ar yogainstruktér som aker ut till foretag for
att halla lektioner pa friskvardstimmar och liknande. | ett
inlagg taggar du foretaget som tillverkat din
ergonomiska kontorsstol.
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Och dar sitter foretagets kommunikator, som ocksa ar
med i planeringsgruppen for sasongens foretagsevent
och vill ha ett mindfulness-inslag i programmet, och far
en notis om att du taggat dem i ditt inlagg. Och voila
dar ar du med din profil, med info om yoga och
mindfulness! Du forstar vart jag vill komma.

Instagram ar en mycket effektiv plattform for
natverkande och en sadan har regelbunden strategi
ger alltid ringar pa vattnet, i form av fler foljare,
hangivna fans och fler kunder!

Vill du boka en gratis powerkonsultation
med Centerpiece Kommunikation?
Klicka HAR for en bokning!
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http://www.centerpiece.se/boka-gratis-konsultation/

